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REFERENCJE

Mateusz Majchrzak z firmy MM SOLUTION przeprowadzit dla nas praktyczne szkolenie z
posykiwania nowych Klientéw. Przedstawiciele Handlowi ELPIO wskazywali ta czynnos¢ jako
najtrudniejsze zadanie w ich pracy. Poprzez pracg na realnych rozmowach z potencjalnymi
Klientami, udato sie ,wytuska¢” skuteczne zwroty w naszej branzy. W efekcie, jeden z
Przedstawicieli Handlowych, ktéry nie potrafit od 4 miesigcy umowic¢ spotkania z potencjalnym
duzym Klientem, w koricu to zrobit. Inny natomiast, nabrat ,wiatru w Zagle”, aby skontaktowac sig
z potencjalnym Klientem, z ktérym nie chciat sig juz kontaktowac.

Szkolenie pokazato skuteczne sposoby sprzedazy najlepszych Przedstawicieli w réznych branzach.
Trener dzielit sie réwniez swoim bogatym doswiadczeniem sprzedazowym w pokonywaniu barier

przy pozyskiwaniu nowych Klientow.

Pan Mateusz przedstawit ciekawe podejscie psychologiczne, pokazujace jak podchodzi¢ do porazek
w pracy Przedstawiciela Handlowego. Réwniez reguty wywierania wptywu byty oparte na rzetelnej
i ciekawie podanej wiedzy psychologiczne]. Nawet osoby z wieloletnim stazem, ktore uczestniczyty

juz w szkoleniach sprzedazowych, docenity jego wartosc.
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